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Rodriguez ist SKF Segmenthandler

Hochgenauigkeitslager fur

Werkzeugmaschinen

Im Interview erldutert Geschaéftsfiihrer Gunther Schulz, wie die Kunden von der

Zusammenarbeit profitieren.

Bild 1: Die Losungen von SKF sind
eine gute Erganzung des beste-
henden Rodriguez-Sortiments fir
die Werkzeugmaschinenbranche
(Bild: AdobeStock/nordroden)

Herr Schulz, seit Kurzem ist Rod-
riguez SKF-Segmenthdndler fir
Hochgenauigkeitslager. Wie kam
es dazu?

Schulz: Die Zusammenarbeit mit
SKF besteht schon seit vielen Jah-
ren. 2014 hat SKF die Firma Kay-
don Gbernommen. Seitdem haben
sich die Beziehungen intensiviert,
denn Kaydon-Dinnringlager sind
ein fester und wichtiger Bestandteil
unseres Sortiments. Nun hat sich
auch eine Kooperation im Bereich
der Prazisionslager ergeben, liber
die wir uns sehr freuen. Rodriguez
ist in der Werkzeugmaschinenbran-

Bild 2: Die besonders prazisen
Axial-Schragkugel- und Zylinderrol-
lenlager sind speziell fiir die hohen
Anforderungen von Werkzeugma-
schinen konzipiert

(Bild: SKF/Rodriguez)
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che duBerst aktiv und als Lieferant
bestens etabliert. Die L&sungen von
SKF sind eine gute Ergénzung un-
seres bestehenden Sortiments.

Um welche Produkte handelt es
sich konkret?

Schulz: Um die Hochgenauigkeits-
lager der Reihe "Super Precision
Bearings" von SKF. Sieunterstiitzen
hohe Drehzahlen und Traglasten,
laufen steif und extrem genau und
erzeugen nicht zuletzt wenig War-
me und einen geringen Geréusch-
und Schwingungspegel. Zudem
Uiberzeugen sie mit einer hohen Le-
bensdauer, langen Wartungsinter-
vallen und einem niedrigen Ener-
gieverbrauch.

Welche Vorteile ergeben sich
durch die Zusammenarbeit fiir
Rodriguez?

Schulz: Die Kooperation mit SKF
macht es uns moglich, unser Ge-
schiftsfeld zu erweitern. Diese be-
sonders prézisen Axial-Schrigku-
gel- und Zylinderrollenlager sind
speziell fir die hohen Anforderun-
gen von Werkzeugmaschinen kon-
zipiert. Nicht nur Originalgerateher-
steller, sondern auch Endanwender
kénnen ihre bestehenden Anlagen
und Anwendungen mit diesen Lo-
sungen optimieren. Somit sind wir
nicht nur fir die Werkzeugmaschi-
nen-Industrie noch breiter aufge-
stellt, sondern kénnen auch den Er-
satzteil- und Servicebedarf unserer
Kunden kurzfristig bedienen.

Und wie profitieren lhre Kunden?
Schulz: Im Bereich der Werkzeug-
maschinen ist die Lagerung von
Spindeln sowie Dreh- oder Rund-
tischen erfolgskritisch flr die opti-

Bild 3: Gunther Schulz, geschéfts-
fuhrender Gesellschafter der Rodri-
guez GmbH (Bild: Redriguez GmbH)

male Kraftaufnahme und -libertra-
gung. Rodriguez kann mit einem
umfassenden Portfolio im Bereich
der prazisen Wailzlager sdmtliche
Anforderungen bestens erfiillen.
Das ist auch vor dem Hintergrund
wichtig, dass sich immer mehr Un-
ternehmen bemdiihen, ihre Lieferan-
tenzahl zu reduzieren. Je mehr Pro-
dukteichalsovoneinem Lieferanten
beziehen kann, desto besser. Unter
anderem |8sst sich so der Verwal-
tungs- und Logistikaufwand redu-
zieren, was unseren Kunden Geld
spart. Anwender im MRBO-Bereich
profitieren brigens davon, dass wir
die SKF-Lager auch kurzfristig indi-
viduell anpassen kdnnen. Die fort-
schrittliche Lagertechnik von SKF
und die Flexibilitdt von Rodriguez
sind eine perfekte Kombination.

Welche Anpassungen sind dabei
mdglich?

Schulz: Im Wesentlichen geht es
hier um die Umschlisselung. Wenn
eine Maschine mit einem &lteren
Wettbewerbsprodukt ausgestattet
war, lasst sich nicht immer gin hun-
dertprozentig passender Ersatz fin-
den. Hier kommen wir bzw. unsere
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Eigenfertigung ins Spiel:
Wir bestimmen das SKF-
Lager, das demn alten Pro-
duktamnéchsten kommt,
und korrigieren zum Bei-
spiel die Vorspannung.
Der Hintergrund dazu ist,
dass Spindellager nicht
ganz unkompliziert sind.
Gerade die Vorspannung
ist ein wichtiges Kriteri-
um dafiir, dass sich das
Lager im Einsatz be-
wahrt. Wir sind dank un-
seres Maschinenparks
und Know-hows in der
Lage, die Produkte indi-
viduell an die Anforde-
rungen anzupassen. Der
Kunde muss also nicht
erst auf dem weltwei-
ten Wélzlagermarkt nach
einem gleichwertigen Er-
satz suchen. Das stellt ei-
nen absoluten Mehrwert
dar, denn schlieBlich ist
gerade im MRO-Bereich
Zeit gleich Geld. Als Mit-
telstéandler mit einer Ei-
genfertigung haben wir
die Mdéglichkeit, schnell
und flexibel zu reagieren.

Rodriguez ist fiir seine
kundenspezifischen Ld-
sungen bekannt. Kén-
nen Sie sich vorstellen,
diese auch auf Basis der
SKF-Produkte zu reali-
sieren?

Schulz: Das ist auf alle
Félle moglich. Tatsich-
lich gibt es aktuell einen
Fall, wo wirin eine unserer
kundenspezifischen L&-
sungen, die wir Value Ad-
ded Products nennen, ein
SKF-Lager integrieren.
Bislang haben wir solche
Lager kundenspezifisch
mit Flanschen und gege-
benenfalls weiteren Ad-
ditionen konstruiert und
gefertigt. In diesem kon-
kreten Fall wiinschte sich
unser Kunde ein Kom-
plettsystem, in dem wir
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ein Standard-Spindella-
ger von SKF verbauen
kénnen.

Sie hatten vorhin schon
angesprochen, dass
Rodriguez fir Werk-
zeugmaschinen schon
ein umfangreiches Sor-
timent anbietet. Gibt es
hier abseits der SKF-La-
ger Neuerungen?
Schulz: Seit Ende latz-
ten Jahres sind unsere bi-
direktionalen Axial-Radi-
al-Zylinderrollenlager der
RTB-Serie in einer neuen
Version erhiltlich. Diese
hochprazisen Lésungen
eignen sich vor allern fir
die Positionierung von
Dreh- oder Rundtischen
in Bearbeitungszentren,
Nun sind sie auch in einer
HSA-Ausfiihrung verflig-
bar, die mit einer verbes-
serten Steifigkeit, einem
um 20 % reduzierten
Start- und Laufmoment
und einer Drehzahler-
héhung von 20 % Uber-
zeugt. Anwender profi-
tieren zudem von bis zu
70 % mehr Momenten-
steifigkeit und Tragkraft
(axial und radial). Die-
se deutlichen Verbesse-
rungen konnten unter an-
derem durch eine Neu-
berechnung der RTB-La-
ger durch den Hersteller
sowie einen optimierten
Produktionsprozess er-
zielt werden.

Sehen Sie generell
Trends in der Werkzeug-
maschinenindustrie?

Schulz: Beim Einsatz in
Werkzeugmaschinen ist
vor allem eine hohe Pra-
Zision von groBer Wich-
tigkeit. Hier sehen wir
nach wie vor Fortschritte
- die neuen RTB-Lager
sind das beste Beispiel
dafir. In diesem Fall er-

maéglichten verbesserte
Maodelle und neue Soft-
ware eine genauere Kal-
kulation. Tests und Ent-
wicklungen in Zusam-
menarbeit mit ausge-
wahlten Kunden flhrten
zudem zu wichtigen Er-
fahrungen und einer ver-
mehrten Sachkenntnis
auf diesem Gebiet. Ich
denke, dass gerade letz-
teres extrem wichtig ist,
und zwar abseits jegli-
cher Trends: Zusammen
mit dem Kunden L&-
sungen zu erarbeiten, die
der Markt benitigt. Ge-
nau das war und ist seit
jeher die Philosophie von
Rodriguez.

Zuriick zur Zusammen-
arbeit mit SKF - sehen
Sie hier Mdglichkeiten,
diese noch auszubauen?
Schulz: Das ist nicht aus-
geschlossen, Potenzial
daflr gibt es auf jeden
Fall. Die Zusammenarbeit
mit SKF gestaltet sich
bisher sehr angenehm,
professionell und ver-
trauensvoll. Wir begeg-
nen uns auf Augenhdhe,
Insofern sind wir diesbe-
zlglich aufgeschlossen.
Aber ein Schritt nach dem
anderen. Wir bei Rodri-
guez wollen unsere Sa-
che immer mdéglichst
gut machen. Derzeit be-
schaftigen wir uns inten-
siv mit den Hochgenau-
igkeitslagern, die Schu-
lungen dazu laufen noch.
Erst einmal waollen wir
Erfahrungen mit diesen
Produkten sammeiln, be-
vor wir weitere Ldsungen
in unser Sortiment auf-
nehmen. Es gibt aber de-
finitiv Bereiche und Bran-
chen, in denen eine er-
weiterte Zusammenar-
beit in Zukunft sinnvoll
sein kinnte,
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